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Specialized. Recognized by Oracle.
Preferred by Customers.

Sie verandern kein anerkanntes, preisgekrontes
Programm — solange Sie nicht noch etwas
Besseres haben. Das neue Partnerprogramm
von QOracle, OPN Specialized, stellt |hr Unter-
nehmen heraus und bringt Sie mit Kunden in
Kontakt, die das wollen, was Sie am besten
konnen.

Die Herausforderung? Ein neues Partnerprogramm zu entwickeln, das mit dem
dynamischen Wachstum von Oracle Schritt halten kann.

Basierend auf dem Feedback von Partnern, Kunden und Branchenanalysten sowie
auch von Oracle Mitarbeitern selbst haben wir unser beliebtes Partnerprogramm
neu gestaltet — wobei es sich um die grundlegendsten Veranderungen seit mehr
als zehn Jahren handelt — und entwickelten das Oracle PartnerNetwork (OPN)
Specialized Programm.

Durch OPN Specialized erkennt Oracle die Investitionen, die unsere Partner in
Oracle getatigt haben, und ihren Einsatz bei der Bereitstellung von spezialisierten
Dienstleistungen und Losungen aus dem wachsenden Oracle Produktportfolio fir
gemeinsame Kunden an.

Mit diesem neu entwickelten Programm haben Oracle Partner die Moglichkeit,
sich von Mitbewerbern abzuheben und durch Betonung ihrer Starken und beson-
deren Fahigkeiten einen Wettbewerbsvorteil zu erzielen. Gleichzeitig bietet OPN
Specialized Kunden ein vorteilhaftes System, das ihnen hilft, den richtigen Partner
fir die BedUrfnisse ihres Unternehmens zu finden. Mit OPN Specialized kénnen
auch die Verkaufsteams von Oracle Partner identifizieren, die von gemeinsamen
Sales- und Supportprojekten profitieren kénnen.

Specialized. Oracle erkennt es an, Kunden bevorzugen es und nun — mit OPN
Specialized — erhalten Oracle Partner den Vorsprung, den sie bendtigen, um
konkurrenzfahig und erfolgreich zu sein.



FAKT: OPN Specialized ermdglicht ein starkes weltweites Oracle Netzwerk mit mehr
als 30.000 Partnern, denen es hilft, sich auf dem dynamischen globalen Markt von heute
abzuheben, konkurrenzfahig und erfolgreich zu sein.

Audatex ist begeistert von
den Veranderungen, die das
Oracle PartnerNetwork
[OPN] Specialized
angekuindigt hat. Mit Hilfe
dieses Programms sparen
wir Zeit bei der Suche nach
dem richtigen Partner, der
Uber die Erfahrung verfligt,
die Bedlirfnisse unseres
Unternehmens zu erfil-
len, und die erwiesenen
Fahigkeiten besitzt, um den
Job zu erledigen.”

Terence Ng, Geschaftsfihrer
Informationssysteme, Audatex

OPN Specialized:
Ein neues Programm fur Oracle Partner

Unsere Partner sollten Uber bessere Moglichkeiten verflgen, ihre speziellen
Fahigkeiten und ihr Fachwissen hervorzuheben und wir wollten einen effekti-
veren Weg, um den Kunden diese Besonderheiten ndherzubringen. Das wach-
sende Produktportfolio von Oracle macht es erforderlich, dass wir in der Lage
sind, Partner mit wichtigem Produktwissen zu identifizieren — jene, die in Oracle
investierten und sich stetig flr den Vertrieb von Oracle Losungen einsetzten. Und
mit mehr als 30.000 Oracle Partnern weltweit bendtigten wir eine Moglichkeit fir
unsere Kunden, den richtigen Partner fir ihr Geschaftsumfeld auszuwahlen.

Wie haben wir das geschafft? Mit unserem neuen Partner-Programm: Oracle Part-
nerNetwork (OPN) Specialized. In diesem neuen Programm sind Oracle Partner

* spezialisiert — sie heben sich von den Wettbewerbern durch spezielle
Fahigkeiten und Fachwissen ab, das sie gegentber Mitbewerbern
herausstellt

» von Oracle anerkannt — es wird gewdlirdigt, dass sie Zeit und Ressourcen
investieren, um Oracle-Experten flir spezialisierte Bereiche und spezifische
Produkte zu werden

* von Kunden bevorzugt - sie treten mit potentiellen Kunden in Kontakt, die
nach Losungen mit Mehrwert fur ihr Unternehmen suchen

Uber zehn Jahre lang stellte das Oracle PartnerNetwork (OPN) den Rahmen dar,

in dem unsere Partner Oracle Kunden auf der ganzen Welt Losungen vermitteln
konnten. Mit OPN Specialized und mehr als 9.000 Produkten im Oracle Portfolio
besteht nun die grofse Moglichkeit, dass die Partner die Produkte, den Namen und
die starke Marktposition von Oracle zu ihrem Vorteil einsetzen und so ihre Umsétze
steigern und ihre Ertragskraft ausbauen konnen.

Sich von den Wettbewerbern abheben

Unabhangig davon, ob Sie sich im Bereich Data Warehousing, Business Intelligence
oder Software-as-a-Service (SaaS) spezialisiert haben oder ob Sie Oracle Losungen
mit Datenbanken, Middleware, Anwendungen oder Servern bereitstellen: lhr Un-
ternehmen weist einen bestimmten Fokus auf und Sie haben Personal mit speziellen
Fahigkeiten, die Ihr Unternehmen einzigartig machen. Als Oracle Partner méchten Sie
Ihr Unternehmen herausstellen, indem Sie Ihre Erfahrungen hervorheben, und Sie
maochten in der Lage sein, diese Unterscheidungsmerkmale an potentielle Kunden
zu vermarkten.

Partner, die sich daflir eingesetzt haben, Experten im Verkauf, in der Entwicklung
oder in der Implementierung eines bestimmten Oracle Produkts oder einer be-
stimmten Oracle Technologie zu werden, kénnen eine Spezialisierung flr ihr Geschéft
anstreben, durch die sie starker profitieren und mehr Vorteile niitzen kdnnen.



Die Wirdigung des Einsatzes der Partner

Oracle wollte eine bessere Moglichkeit schaffen, um Partner zu identifizieren, die sich
fir gemeinsame Sales- und Supportprojekte einsetzen konnten. Wir mussten auch
Partner finden, die mit dem mit der Strategie der fortwahrenden Akquirierung von
Oracle verbundenen Wachstum fertig werden und die Starke des gesamten Portfolios
von Oracle wirksam einsetzen konnen, um neue Ertragsmaoglichkeiten zu generieren.
Mit OPN Specialized kann das Verkaufsteam von Oracle OraclePartner, die Zeit und
Ressourcen in den Aufbau von wesentlichem Fachwissen ber Oracle Produkte und
-Losungen investiert haben, formal anerkennen.

Kunden und Partner verbinden

Bei einer Auswahl von mehr als 30.000 Oracle Partnern ist es verstandlich, dass
Oracle Kunden einen leichteren und effizienteren Weg bendétigten, um potentielle
Partner zu finden und diese miteinander zu vergleichen. Durch die Identifizierung
und Bereitstellung von mehr Informationen Uber spezialisierte Partner und ihre
Wissensbereiche hilft OPN Specialized Oracle Kunden, den richtigen Partner

zu erkennen, mit diesem zu sprechen, sich auf diesen festzulegen und diesen
schlief3lich zu beauftragen Geschéftslosungen flr die speziellen Bedlrfnisse
ihres Unternehmens zu entwickeln und umzusetzen.

Die Spezialisierung macht den Unterschied

Basierend auf einem umfangreichen Feedback von Kunden, Branchenanalysten,
Organisationen innerhalb von Oracle und Oracle-Partnern entwickelten wir die Idee,
Spezialisierungen einzusetzen — um Kunden bei der Suche nach sachkundigen Part-
nern zu unterstiitzen und gleichzeitig unsere Partner dabei zu unterstltzen, ihre Er
tragskraft auszubauen und ihre Umsatze zu steigern.

Die Chance fir Kunden

Indem wir eine strategische Organisation anbieten, die den Kunden hilft, den richti-
gen Partner fir ihr Unternehmen zu finden und den Gesamtprozess zu vereinfachen
und intuitiver zu gestalten, bietet OPN Specialized den Kunden die Chance, zeitnah
tatig zu werden und somit Lésungen schneller zu finden. Kunden, die Hilfe bendti-
gen — angefangen von Geschéftsanwendungen bis hin zu vertikalen Marktsystemen
—wollen einen verstandnisvollen, sachkundigen Partner, der mit ihnen an der Ent-
wicklung und Umsetzung spezifischer Losungen fr ihr Unternehmen arbeiten kann.
Anders ausgedrlickt bendtigen sie einen spezialisierten Partner, der Uber das Training,
das Wissen, die Erfahrungen und das Engagement verfligt, um ihr Unternehmen
zum Erfolg zu fihren.

BESONDERE VORTEILE

FUR PARTNER, DIE SICH
SPEZIALISIEREN

Oracle Partner, die sich speziali-
sieren, kdnnen starker profitieren:

« durch eine vorrangige Platzie-
rung im OPN Solutions Catalog
und auf den Produktseiten
von Oracle.com, so dass diese
Partner von mehr als 370.000
potentiellen Kunden gesehen
werden

indem Partner, die in Experten
investiert haben, die tiefge-
hende Kenntnisse Uber eine
Oracle Produktsparte besitzen,
maximal von Oracle anerkannt
werden

durch eine Prifung (im Wert
von 10.000 US$) bezlglich
einer Partnerintegrationslosung
von Oracle Anwendungen

.

durch Ermafigungen bei Schu-
lungen unter der Leitung von
Trainern und bei live stattfinden-
den Schulungen in virtuellen
Klassenrdaumen (inklusive einer
Prafung und einem Prifungsbe-
leg) an der Oracle University

.

durch eine Online-Support-
Wissensdatenbank von Oracle,
100 Serviceanforderungen
(service requests, SR) unter
Linux und kostenfreien

SR fir Technologien und
Anwendungen von Oracle

Spezialisierte Werbung, die
folgendes beinhaltet:

» OPN Specialized-Logos
und -Markenpolitik

« eine Aufnahme in den Bereich
Find a Specialized Partner
unter Oracle.com

« Zitate von Geschaftsflihrern
von Oracle flr Pressemit-
teilungen



FAKT: Der Zugang zu unterschiedlich abgestuften Informationen der OPN Specialized Know-
ledge Zones ergibt sich aus dem PartnerLevel. Gold- und Platin-Partner haben Zugang zum
Inhalt jeder Knowledge Zone.

JIrainings- und Befahigungs-
Strategien sind flir den
Erfolg im Partner-Oko-
system, insbesondere in
einem Umfeld, das ver
schiedenartige Akquirie-
rungen umfasst, wesent-
lich. Durch fortwéhrende
Investitionen in das Leis-
tungsvermaégen, die Pro-
duktivitdt und die Fahig-
keiten der Partner sowie
in die Integration des
Programms wird diese
Organisation eine gesunde
und profitable Partnerbasis
schaffen. Das Programm
unterliegt der standigen
Herausforderung, die
wachsenden Anforde-
rungen der Kunden zu
erflillen, und das Training
stellt eine Mdglichkeit
dar, um die Erflllung der
Marktanforderungen
sicherzustellen.”

Tiffani Bova, Vizeprasidentin,
Reserach, Gartner

Berechtigung der Partner

OPN Specialized bietet Oracle Partnern die Mdglichkeit, ihnre Umsatze durch eine
Spezialisierung zu steigern. Als Oracle Partner, der eine Spezialisierung erlangt hat,
kénnen Sie ihr Unternehmen vom Wettbewerb differenzieren und leichter mit Kunden
in Kontakt treten, die ihre speziellen Fahigkeiten bendtigen.

Nachdem Sie die zum Erreichen einer Spezialisierung in einem bestimmten Bereich
notwendigen Anforderungen erflllt haben, kdnnen Sie Ihren spezialisierten Status
verwenden, um

+ die Angebote Ihres Unternehmens zu erhéhen und so die Zufriedenheit Ihrer
Kunden zu steigern,

* |hre Marktbreite auszubauen und lhre Umsatzmaglichkeiten zu erweitern, da Sie
von Hunderttausenden Oracle Kunden wahrgenommen werden,

= um lhr Team mittels massgeschneiderten Ausbildungs- und Lernangeboten zu
befahigen und Ihre Fachkompetenz zu steigern.

OPN Specialized bietet allen Partnern Ausbildungmdglichkeiten, Trainings und Werk-
zeuge, die speziell dazu entworfen wurden, ihre Fahigkeiten auszubauen und das
Unternehmen wachsen zu lassen. Ressourcen, wie zum Beispiel OPN Specialized
Knowledge Zones, Enablement 2.0 und das OPN Competency Center, helfen allen
Partnern dabei, ihre Kunden besser zu bedienen.

Knowledge Zones: Einwahlen. Teilnehmen. Zusammenarbeiten

OPN Specialized Knowledge Zones — im aktualisierten und erweiterten OPN-Portal zu
finden — stellen den Ausgangspunkt fur alle partnerbezogenen Ausbildungs- und Train-
ingsinformationen dar. Die Knowledge Zones sind geméass den Hauptgeschaftsbe-
reichen auf Oracle.com organisiert (Datenbank, Middleware, Applications, Server- und
Storage Systeme und Branchenllésungen) und bieten unterschiedlichste fachspezi-
fische Inhalte sowie ein abgestuftes Training, das Oracle Partner zum Erreichen ihrer
Spezialisierung bendtigen.

Neben der Bereitstellung von Inhalten bieten die Knowledge Zones Partnern einen
Platz zur Zusammenarbeit mit anderen Partnern und Oracle Angestellten und bieten
ferner die Maglichkeit,

* mit Gleichgesinnten in Kontakt zu treten,

* an einer Vielzahl sozialer Netzwerke teilzunehmen,

* bei moglichen Geschaften zusammenzuarbeiten,

* mit Oracle bezlglich Partnerschaftsanwendungen, Anwendungen flr
Spezialisierungen, Wiederverkaufsrechten und anderem in Kontakt zu treten.



Enablement 2.0 - Specialized

Die Grundlage fir OPN Specialized stammt direkt aus der Enablement 2.0-Stra-
tegie von Oracle — einer Verantwortung fir die Aus- und Weiterbildung der schnell
wachsenden Partnerbasis von Oracle. Enablement 2.0 hilft Oracle Partnern, ihre
Kompetenzen und Fahigkeiten durch eine Vielzahl von Ausbildungsmaoglichkeiten
und noch mehr Trainingsmaoglichkeiten auszubauen.

Die neuen ,, Bootcamps” mit drei Lernebenen, die eine Starthilfe flr das Train-

ing der Partner — insbesondere flir das Training rund um die kurzlich erworbenen
Produkte und Technologien — bieten, stellen mit die interessantesten Elemente
von Enablement 2.0 dar. Das rollenbasierte Training deckt die Applications- und
Technologieprodukte von Oracle ab und bietet eine Kombination aus Klassenraum-
training, praktischen Aufgaben und Fallstudien.

Neben den Bootcamps bietet Enablement 2.0

* interaktive Lehrpfade, sogenannte Guided Learning Paths mit Empfehlungen,
wie ein Spezialisierungsziel zu erreichen ist,

* neuere Versionen partnerseitiger Losungspakete,

verbesserte, spezialisierungsorientierte Geschéaftszentren, die auf der ganzen
Welt Uber das OPN-Portal 24x7 zur Verfligung stehen,

* Wikis und Foren, um mit Kunden, anderen Partnern und den Angestellten von
Oracle zusammenzuarbeiten.

OPN Competency Center — macht Fortschritt messbar

Das OPN Competency Center registriert, wenn sich ein Partner fir eine Speziali-
sierung in ausgewahlten Bereichen anmeldet und diese auch erreicht. Zunachst
erfolgt eine Prifung, in der die aktuellen Fahigkeiten und Erfahrungen lhres Un-
ternehmens mit den Anforderungen einer Spezialisierung in dem von lhnen aus-
gewahlten Bereich verglichen werden. Dann erstellt das OPN Competency Center
einen Ausbildungsplan, der die Fahigkeiten und das Wissen, das Sie zum Errei-
chen des Spezialisierungsstatus erwerben mussen, auflistet.

Um zum Beispiel ein Oracle Database 11g Release 2-zertifizierter Verkaufsspezia-
list zu werden, missen Sie den Guided Learning Path , Database Sales Special-
ist” auf der Seite des OPN Competency Center verwenden und die erforderlichen
Aufgaben erledigen. Wenn Sie das Training und andere Anforderungen absolviert
haben, sind Sie im Bereich Oracle Database 11g spezialisiert.

.. OPN Specialized orientiert
sich an den aktuellen
Gegebenheiten und
Bed(tirfnissen der Oracle
Partner und des Marktes,
in welchem sie tétig sind.
Es gibt nun klar abge-
steckte Wege, um sich
durch eine Spezialisierung
abzuheben und Partner
dazu zu motivieren, sich
diesen Vorteil zu Nutze zu
machen. OPN Specialized
passt hervorragend zum
stetig wachsenden Oracle
Angebot .”

Aydin Ersoz, Geschéftsflhrer,
iNNOVA Bilisim Cozumleri, A.S.



FAKT: Die Partner erwirtschaften 40 Prozent der Umséatze und 80 Prozent

der Geschaftstransaktionen von Oracle.

.. OPN Specialized wird den
Prozess, den richtigen
Partner aus einer grol3en
Menge zu finden, stark
vereinfachen, wobei sicher
gestellt ist, dass nur die
Aufgewecktesten und
Besten und diejenigen, die
viel in ihr Oracle Portfolio
investiert haben, ihren
Status in dem Programm
erreichen werden.”

Jim Collison, Leiter Technologie,
Gallup

Ein Specialized Partner werden

Um den Specialized Status flr einen bestimmten Bereich zu erhalten, missen die
Partner ihre Absicht bestatigen, indem sie der entsprechenden Knowledge Zone
im OPN Portal beitreten. Dann absolvieren die Partner ein Assessment, um die
den Grad ihrer Fahigkeiten in diesem Bereich zu bestimmen. Bei den Prifungen
werden weltweit einheitliche Geschéafts- und Kompetenzkriterien, die flr jeden
Spezialisierungsbereich spezifisch sind, eingesetzt, so dass die Prifungskriterien
immer gleich sind, unabhéangig davon, ob der Partner im Verkauf, in der Entwick-
lung oder in der Implementierung von Losungen tatig ist.

Nachdem sie in einem bestimmten Bereich spezialisiert wurden, kénnen die Part-
ner diese Informationen im Rahmen der Partnerliste im OPN Solutions Catalog
angeben.

Zielgerichtet: Einfach machen, aber stark erhalten

OPN Specialized stellt eine neue, zielgerichtete Organisation bereit, in der Oracle
Partner auf dem Level teilnehmen kénnen, das am Besten zu ihrem Unternehmens-
modell passt. Bei manchen Partnern ist dies der Wiederverkauf ausgewahlter Oracle
Produkte an mittelgroRe Unternehmen durch einen VAD (value-added distributor).
Flr andere bedeutet es ein ausflhrliches Programm, mit dem sich Partner durch den
Erwerb von Spezialisierungen, die ihre Fahigkeiten und ihr Fachwissen hervorheben,
von ihren Mitbewerbern abheben kénnen.

Eine groBere Auswahl durch vier Partner-Level

Die vier Partnerkategorien des OPN Specialized-Programms umfassen klar umris-
sene Kriterien, die eine Einteilung der Partner in die verschiedenen Level erleichtern.
Die neue auf Edelmetall basierende Hierarchie ist fir Partner und Kunden leichter

zu verstehen und richtet sich nach den Bedurfnissen ihres Unternehmens. Auf den
Programmebenen Platin- und Gold kénnen sich Partner in bestimmten Bereichen
spezialisieren — ein Status, der Kunden zeigt, dass der Partner diese Art von Losung
schon fur andere Oracle Kunden erfolgreich umgesetzt hat und von Oracle zertifiziert
wurde. (Die Spezialisierung ist nur fir solche Partner erhaltlich, die dem Platin- oder
Gold-Level von OPN Specialized beigetreten sind.)

Die neue Hierarchie von OPN Specialized hilft den Verkaufsteams von Oracle, die
Investition eines Partners in das Portfolio von Oracle zu identifizieren und ermaoglicht
ihnen, eine PartnerSpezialisierung zu nutzen, um gemeinsame Kunden zu unterstit-
zen und sich flr gemeinsame Marketing- und Verkaufsoptionen zu qualifizieren. Die
Partner profitieren von einer zielgerichteten Organisation, der man leicht beitreten
kann (nur eine Anwendung), die einfach anzuwenden ist (vereinfachte Wiederver
kaufsrichtlinien ) und Partnern mehr Zeit gibt, um mit den Kunden zu arbeiten und
Lésungen zu entwickeln.



FAKT: Das 1-Click Ordering Programm von Oracle stellt einen zielgerichteten Bestellprozess
bereit, der lhnen hilft, Oracle Produkte leichter weiterzuverkaufen. Die zur Verfligung
stehenden Produkte beinhalten bezahlbare und skalierbare Software, die auf kleine und
mittelstandische Unternehmen zugeschnitten ist - wie beispielsweise die Oracle Database
Standard Edition, die Oracle Application Server Standard Edition und die Oracle Business
Intelligence Standard Edition One.

Spezialisierung PARTNER BUSINESS CENTERS -
AUF DER GANZEN WELT AKTIV
Wenn Sie OPN Specialized

auf dem Platin-, Gold- oder
SilberLevel beitreten, genielRen

Remarketer Sie die Vorteile der Oracle
Geschaftszentren fur Partner
(Oracle Partner Business Center),
die
* Wiederverkaufen von © * Wiederverkaufen von: * Wiederverkaufen * Elite-Level fiir . giﬂ weltweites Netzwerk von
Produkten mit dem Produkten mit dem aller technischen spezialisierte Partner tber 100 Beratern fur Partner
1-Click Ordering 1-Click Ordering Produkte von Oracle : * Kenntnisse tiber « vier Zentren auf der Welt
Program Program * Qualifiziert ftir den verschiedene Oracle .
. . . . o » Buenos Aires
* Unterstiitzung fiir das © * Unterstitzung durch ©  Wiederverkauf von Losungen
Unternehmen durch Oracle Partner Oracle Anwendungen : * Dedizierter Support * Bukarest
VAD Business Center * Qualifiziert fir einen :  vom Oracle Partner « Bangalore
* Kein Mitgliedsvertrag : * Technische Unter- spezialisierten Status:  Business Center
. N N « Beijing
und keine Gebiihren stlitzung und Unter-
StUtzung bei der « eine Rund-um-die-Uhr
Ausbildung Verflgbarkeit in 24 Sprachen und
« eine Unterstltzung via Email-
OPN Specialized bietet vier Level zum Erfolgsaufbau als Oracle Partner an. Telefon- und Twitter bereitstellen.
Remarketer

Auf dem RemarketerLevel kdnnen sich Handler dazu entscheiden, ausgewahlte
Oracle Produkte mit der Unterstlitzung dazu befugter und regional vertretener
Verteiler (VAD) weiterzuverkaufen. Im Remarketer-Level sind keine GebUhren fallig
und kein Partnerabschluss mit Oracle erforderlich; das RemarketerLevel bietet jedoch
Online-Training und Verkaufstools tUber das OPN-Portal.

Silber

Das Silber-Level ist fir Oracle Partner gedacht, die sich auf den Wiederverkauf und
die Entwicklung von Geschéften mit Produkten, die sie tUber das 1-Click Ordering
Program von Oracle erworben haben, spezialisiert haben. Das Silber-Level stellt eine
kostenglnstige, erweiterungsfahige Moglichkeit flr Partner bereit, um eine Mitglied-
schaft bei OPN Specialized zu beginnen. Daneben bietet es zahlreiche wesentliche
Vorteile, durch welche die Wettbewerbsposition der Partner gestarkt werden kann.

Gold

Gold-Level-Partner kdnnen sich spezialisieren, was ihnen beim Ausbau ihres Unter-
nehmens und bei ihrer Differenzierung von den Mitbewerbern hilft. Oracle Partner auf
dem Gold-Level kdnnen die ganze Palette der Oracle Losungen entwickeln, verkaufen
oder umsetzen und kénnen sich fir den Wiederverkauf von Oracle Applications be-
werben.

Platin

Das Platin-Level ist fir Oracle Partner gedacht, die am meisten von den Vorteilen pro-
fitieren wollen und sich darum verpflichten, wenigstens flinf Spezialisierungen zu
erreichen. Platin-Partner sind flr ihre Kenntnisse einer breiten Produkt- und Techno-
logiepalette bekannt und erhalten eine engagierte Unterstiitzung durch Oracle.



FAKT: Partner, die Interesse daran haben, zu erfahren, wie sich OPN Specialized vollstandig
zu ihrem Vorteil einsetzen lasst, konnen sich die Webcasts anhéren oder am Oracle Mix auf
dem OPN-Portal teilnehmen und durch das Oracle PartnerNetwork auf Twitter, Facebook,
LinkedIn oder YouTube in Kontakt bleiben..

Spezialisiert, anerkannt und bevorzugt:
Das neue Gesicht der Oracle Partner

Mit OPN Specialized verwandelt Oracle die Mdglichkeiten der Geschéftsentwick-
lung unserer Partner. Mit diesem neuen Programm kénnen

sich Partner differenzieren durch ihr Fachwissen als fuhrende Krafte fir
IT-Lésungen von Oracle. OPN Specialized hilft den Partnern, sich gegenliber
Mitbewerbern abzuheben, indem sie fiir das gesamte Produkt- und Losungs-
Portfolio von Oracle Spezialisierungen erlangen kdnnen.

Partner von Oracle fur spezialisierte Dienstleistungen und Lésungen aner-
kannt werden. Durch OPN Specialized wiirdigt Oracle formal die Investitionen
der Partner in Oracle-Produkte und -Lésungen und die Fahigkeiten der Partner
bei der Unterstlitzung unserer gemeinsamen Kunden.

Partner von Kunden bevorzugt werden, die Losungen mit Mehrwert
wiinschen. OPN Specialized bietet Oracle Kunden die Mdglichkeit,
spezialisierte Partner zu identifizieren, so dass sie den richtigen Partner finden
kénnen, der ihnen mit den richtigen Oracle Lésungen fiir ihr Unternehmen
hilft.

., Das Oracle Partnerpro-
gramm stellt den Partnern
eine Unterstlitzung in den
Bereichen Verkauf, Marke-
ting und Training bereit, die
bislang in der Industrie mit

Mit Training, Ausbildung und Unterstlitzung, die zu einer tatkraftigeren Partnerbasis
flhren; einer Spezialisierung, durch die Umsétze gesteigert werden und die

zu besseren Dienstleistungen fur Kunden fuhrt; und einer Einfachheit, die die
Abwicklung von Geschaften mit Oracle schneller und bequemer als jemals zuvor
macht, stellt OPN Specialized eine Vielfalt von Geschaftsmdglichkeiten bereit und
bringt dadurch wesentliche Vorteile sowohl fir unsere Kunden als auch flr unsere

nichts zu vergleichen ist. Partner.

Das Partnerprogramm von

Oracle hilft den Partnern Spezialisiert. Von Oracle anerkannt, von Kunden bevorzugt und Sie kénnen jederzeit
teilnehmen.

dabel, Spezialisten fiir
Oracle Produkte und
Partnerdienstleistungen zu
werden.”

Frank J. Vukmanic, SeniorVizepréa-
sident und Geschaftsfihrer, V-Soft



KONTAKT

Beginnen Sie noch heute. Besuchen Sie
oracle.com/partners/de und klicken Sie

OPN Programm fir weitere Informationen an.
Um an OPN Specialized teilzunehmen, klicken
Sie Join Now an, wéhlen Sie das richtige
Programme-Level fir Ihr Unternehmen aus

und melden Sie sich online an.

Kontakt:

ORACLE PARTNER BUSINESS CENTER:
Partnerbusinesscentre-de_ww @ oracle.com

Telefon fur Deutschland:
0800 1810160

Telefon fir Osterreich:
0800 297597

Telefon fur die Schweiz:
0800 55 30 41 - German/English
0800 55 30 42 - French
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ORACLE DEUTSCHLAND GMBH
RiesstraRe 25

D-80992 Miinchen

Telefon: 01 80 - 2 67 22 53

www.oracle.com/de

ORACLE AUSTRIA GMBH

12D Tower - Wagramer Strasse 17-19
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