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Implantación Rápida del DataMart
de Gestión Comercial

La solución de Oracle
para el Análisis de Ventas

El análisis del comportamiento y tendencias de la actividad comercial
de una compañía es, tradicionalmente, de las primeras áreas escogidas
para la implantación de soluciones de Business Intelligence.

El seguimiento cercano y preciso de las diferentes líneas de producto,
estacionalidades, oportunidades, campañas, impacto de la inversión
comercial y/o de marketing, etc. es del mayor interés y una práctica
común en todas las organizaciones.

Para poder hacerlo, los gestores de ventas necesitan manejar
información fiable que facilite la toma de decisiones. Usualmente la
información que se necesita manejar es voluminosa, de difícil o costoso
acceso y, en la mayoría de los casos, está dispersa en distintas
aplicaciones (facturación, tesorería, marketing,...) y con una visión
temporal limitada. En consecuencia, y debido a la falta de las
herramientas más adecuadas para este objetivo, los gestores de ventas
dedican mucho tiempo a tareas de recopilación, homogenización de
datos, verificación, consolidación, tiempo en espera de información,
etc., en detrimento del tiempo dedicado a la tarea que de verdad añade
valor: analizar la evolución de las ventas del negocio, anticipar su
comportamiento y tomar decisiones en consecuencia.



OracleConsulting

Oracle Consulting es líder en la implantación exitosa de soluciones Business
Intelligence y Data Warehouse de elevado volumen y complejidad en grandes
empresas multinacionales. Esta experiencia, unida a nuestro conocimiento de la
problemática a la que se enfrentan los departamentos comerciales de las compañías
líderes, está ahora a disposición de compañías de cualquier tamaño, que pueden
disfrutar también de las ventajas de este tipo de soluciones, ampliamente contrastadas
en compañías de gran volumen y reconocido prestigio.

¿ Qué es el Servicio de Implantación Rápida del Data Mart de Gestión Comercial?

La solución Data Mart desarrollada por Oracle Consulting proporciona la puesta en
marcha de un modelo de datos inicial Business Intelligence & Warehouse específico
para el Área Comercial en sólo 10 semanas, basado en la plataforma tecnológica
de Oracle y en sus herramientas de explotación y manejo de información.

El Servicio de Implantación Rápida del Data Mart de Gestión Comercial sigue la
estrategia de un proyecto de implantación rápida que busca la aportación del mayor
valor en el menor plazo posible, aminorando el riesgo asociado a una larga
implantación, pero sin condicionar el posible crecimiento del sistema y
proporcionando una base sólida de evolución.

¿ Qué incluye el Servicio de Implantación Rápida del Data Mart de Gestión Comercial?

La implantación de un modelo de análisis prefijado, basado en las experiencias
reales de Oracle Consulting en empresas líderes en su sector. Consta de entidades
de datos específicas para explotar la información comercial propia sobre ventas
(volumen y valor), descuentos, costes comerciales, ofertas, etc.  Sobre estas entidades
quedan definidos: 20 indicadores básicos y calculados (Key Performance Indicators
o KPI’s), 4 dimensiones o ejes de análisis que proporcionarán distintas perspectivas
de la información y 10 informes predefinidos explotados en un entorno web.

La configuración de un entorno de acceso y explotación de la información
orientado a los gestores de ventas, basado en herramientas específicas para Business
Intelligence:  Oracle Discoverer y Oracle Warehouse Builder.

Un módulo de carga del Data Mart construído con la herramienta Oracle
WarehouseBuilder (OWB) y adaptable según los distintos sistemas origen proveedores
de los datos.

Utilización de la metodología Oracle DataWarehouse Method® en la implantación
de la solución, que basada en las “Best Practices” de Oracle, garantiza la calidad
de la solución final tanto en los plazos de desarrollo a los que nos comprometemos
como a la calidad de la propia implantación.
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