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Oracle Customer Snapshot 

 
SANECO 
Nieppe, France 
 
www.saneco.com 
 

Secteur d’Activité: 
Négoce de matières textiles 

Chiffre d’Affaire: 
50M€ 

Effectif Groupe: 
320 

 
Produits & Services 
Oracle: 

JD Edwards EnterpriseOne : 

- Finance 

- Distribution (Achats, ventes, 

stocks) 

- Manufacturing 

- Transports 

 

 

 
Partenaire Oracle Certifié 
De Theus 
www.de-theus-technologies.com 
  

 
 
“JD Edwards E1 nous apporte 

les outils nécessaires pour 

aligner notre Système 

d’Information avec nos objectifs 
de forte croissance dans un 

contexte international.”  — 

Benoît DALLE, CEO, SANECO  

SANECO se dote d’un outil de gestion performant pou r 
gérer ses processus et faire communiquer ses filial es 
internationales. 

SANECO est une société spécialisée dans le négoce de fibres de lin, 

de chanvre et de produits dérivés. Présente sur 5 continents, au travers 

de filiales ou de partenaires, elle se doit d’être proche à la fois de ses 

clients (textile, automobile, papeterie…) et des principales zones de 

production de la matière première. Dans une industrie caractérisée par 

des volumes élevés mais de faibles marges, sa valeur ajoutée réside 

dans sa maîtrise parfaite du processus de transport et des contraintes 

liées à l’import-export de tels produits, ce qui lui permet de vendre 

dans plus de 40 pays. 
 
Les Défis 

� Disposer d’un système d’information intégré autour des 

applications de comptabilité, finance, gestion de l’entrepôt, gestion 

à l’affaire, gestion du transport 

� Faire communiquer l’ensemble de ses filiales ou agents par une 

application full-web et multilingue. 
� Analyse la traçabilité des opérations de négoce 

� Faciliter la prise de décision rapide quant à l’acceptation d’une 

commande client. 

� Limiter les développements spécifiques. 
 
La Solution 

� Implémentation de JD Edwards E1 pour les modules finance, 
distribution, production, gestion du transport, sur la base de 

45 utilisateurs. 

� Déploiement des filiales prévu en 2007. 

� Intervention de l’intégrateur De Theus Technologies sur toutes les 

phases du projet (conception générale et détaillée, construction du 

prototype, mise en production), avec un accompagnement fort et 

personnalisé tout au long du projet. 

� Intégration complète des flux de gestion, de la prise de commande 

jusqu’au suivi comptable. 
� Pilotage depuis la maison mère de l’activité des filiales et 

amélioration du pilotage de la rentabilité. 

� Optimisation de la gestion des stocks (propres et ceux localisés 

chez les tiers) permettant d’obtenir un inventaire permanent fiable. 

� Optimisation du flux transport. 
 

 


