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Luxottica Group S.p.A.
Milano, Italy
www.luxottica.it

Industry:
Consumer Goods

Annual Revenue:
5 miliardi di Euro (anno 2007)

Employees:
64.000

Oracle Products &
Services:

Hyperion Financial Management
Hyperion System 9 Planning

Oracle Partner:

=
accenture

Accenture
www.accenture.com

“Con il progetto Absolute
abbiamo sviluppato un sistema
di pianificazione e controllo
basato su modelli
multidimensionali che ci ha
consentito di migliorare la
profittabilita a tutti i livelli” -
Enrico Dalla Mora, Back Office
Manager, Luxottica Group

Luxottica sviluppa una nuova visione aziendale a
favore della profittabilita del Gruppo

Luxottica Group € leader nella progettazione, prazhe e
distribuzione di montature da vista e di occhialistble di fascia
alta e lusso. Nel retail il Gruppo vanta circa 6.2@gozi in tutto
i mondo, mentre la rete distributiva wholesalereop30 Paesi,
con presenza diretta nei 38 mercati piu importaraittuale
portafoglio di Luxottica & composto da 30 marchiitpiu
prestigiosi e conosciuti, di cui dieci propri e tién licenza. 29
sono le filiali con pit di 1.100 venditori per 2000 clienti.

Challenges

= Sviluppare un processo di pianificazione integeath controllo
a livello corporate e dei singoli mercati

= Disporre di informazioni standardizzate su ognicaty e
brand, condivisibili a livello corporate

= Analizzare la profittabilita del business a liveglmbale e
comparare la profittabilita dei singoli Paesi

= Consentire alle filiali la gestione di informaziapecifiche

Solution

= Realizzato con il progetto Absolute un sistemagpanificare,
consuntivare e analizzare i risultati aziendakgmando i
singoli mercati e le funzioni corporate

= Migliorata la qualita del processo di pianificazioa controllo
con I'implementazione della soluzione APS di Acceeat su
tecnologia Oracle

= Resa possibile I'attribuzione accurata degli obiegirazie al
miglior collegamento tra la pianificazione corperatquella di
mercati e operations, logistica, marketing, shamdices

= Reso disponibile a livello di gruppo un maggiortdglio di
analisi dei dati di mercato su linea, collezione

= Ottimizzato l'utilizzo delle risorse umane

= |stituito un reporting condiviso tra mercati e goopa diversi
livelli di dettaglio con analisi delle varianze

= Resa possibile una corretta previsione del busialésgerno
dell'organizzazione commerciale per assegnare tbbiet
ricevere feedback a livello linea/collezione

= Contenuti i costi per sistemi a supporto del Firatan
'implementazione di una soluzione standard nei vearcati
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